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Podpora:

1. Hledate nové zakazniky? ANO NE

2. Libila by se Vam moznost rodinného domu za 60.000,- K¢
akontace a splatky 7.500,- K& ?
ANO NE

3. Znate dobfe techniku direct marketingu, objednani prace

u callcentra, aby sjednavalo s klienty schiizky, nebo aby

volali dotazniky a nebo aby prodavali produkty po telefonu?
ANO NE

4. Zajimala by Vas moznost domluvit se s realitnimi makléfi,

aby inzerovali vystavbu rodinného domu, nebo bytu, a ze

byste za klienta jimi zprostfedkovaného dostavali odmény?
ANO NE

E. Zajimalo by Vas pofizeni vlastniho vzorového
rodinného domu 4+1 nebo bytu, pro sebe, k ukazovani,
a tim si privydélavat na najem? (v€etné nabizeni
pobocky) ANO NE

5. Jste ochotni mit zajem o pasivni pfijmy?
(pFijmy, kdy pracuji druzi pod Vami a Vy jen
Inkasujete penize na ucet a vybirate si je?
ANO NE

6. Jste ochotni Vas budouci a slibeny pfijem néjak podpofit,
kontakty na potencialni klienty?
ANO NE

- zaplacenim 1.500,- K& reklamy Etarget a reklamy Google a
k reklamé vypsanému inzeratu, s kontaktem, aby mohl klient
reagovat (vynos 3.000 K¢&)

ANO NE

- zaplacenim 10.000,- K& prace direct marketing, zadani u
callcentra (vynos 30.000 K¢)
ANO NE

- domluvit si realitni maklére, ktefi by inzerovali, a pfedavali
kontakty na potencionalni zakazniky (fukance) ?
(vynos pocet bytu x 7.500,- K&)

ANO NE

7. Jste ochotni podpofit Vas budouci a slibeny pfijem ucasti
ve svéfenském fondu na direct marketing, kdy investujete do
stroje na podavani realitnich inzeratd, a zpét dostanete
provizi cca za 4 mésice. A da se domluvit, Ze byste si
vyzkouSeli investovat tfeba jen malou ¢astku 500,- K¢, ze
které byste méli za 4 mésice 1.000,- KE. Tedy pfes svéfensky
fond byste méli i zisk 2 x tolik za 4 mésice. To v bance
nedostanete. Mate zajem o vice informaci?

ANO NE
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Souhlas se zpracovanim
udaju dle zakona ¢. 101/2000
Sh.: ANO
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Provize:

8. Hodily by se Vam provize 7.500,- K€ za kazdého klienta na byt, kterého by
¢innosti telemarketingu sehnalo callcentrum, volajici dotazniky?
ANO NE

9. Hodily by se vam provize 15.000,- K& za kazdého klienta na produkt PATRO
bytd kterého by €innosti telemarketingu sehnalo callcentrum, volajici

dotazniky?
ANO NE

10. Hodily by se Vam provize 500,- K¢ za kazdého klienta na investice za
10.000,- K&, na 6% zisk z pronajmu koupenych bytu roéné?

ANO NE

Spoluprace:

11. Mohli byste zvazit nabidku na pobocku, obchodni zastoupeni, na prodej

rodinnych domd, za provizi 60.000,- KE za 1 prodany dum? A nabidky bydleni

ve vzorovém domeé, za podminky dalSi pobockové spoluprace? Dum LEA.
ANO NE

12. Mohli byste zvazit nabidku na obchodni zastoupeni prodej zdiva (tvarnice
suchého zdéni) na rodinné domy a byty, Ze byste k dodavce nabidli i svoje
sluzby?

ANO NE

13. Mohli byste zvazit nabidku na obchodni zastoupeni v oblasti hypote€nich
avéru klientim na vystavby pater bytd, bytd a rodinnych doma?
ANO NE

Partnerstvi :

14. Mohla by Vas v budoucnu zajimat Velka realitni a finan¢ni franchisa,
(franSiza) na spoleCné postaveni 1 bytového domu jako spole¢ny developersky
projekt, kdy by naSe strana shanéla jednotlivé dodavatele a Vy byste s nami
spolecné zajistovali zakazniky a realizovali bychom spole¢né pro né
zprostfedkovani budouciho prodeje a financni servis?

ANO NE

15. Mohla by Vas v budoucnu zajimat nabidka na pofizeni PATRA 2-4 bytu na
uvér od hypotecni banky, s tim, Zze by se byty pak pronajaly, a z pronajmu
byste splaceli hypotecni uvér a jesté by se do splatek zapocitavaly pfijmy za
koupené finan¢ni roboty, které by snizovaly mésic¢ni hypotecni splatky?

ANO NE

Jestli byste méli na nékterou otazku "ANQO". A pak nam zaSlete odpovéd
SMS na tel. €. 720 591 088. V tvaru: Dobry den, na oslovila mne Vase
otazka na ...... a moje odpoved zni ANO. Mam zajem o vice informaci na muj
email. Prosim kontaktujte mne, muj email je ...... . podpis.

Do zpravy uvedte Vas email. To je vSe. Dékujeme Vam.



