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1. Ve stiedu 11. listopadu v 16.00 hod. se jde s panem Pavlem Samalem na
pravni poradenstvi zdarma, Politickych vézid 9, Praha 1

2. volal pan Marek Jaks ze Zabrehu na Moraveé, tak se mu poslala zakladaci
listina na jeho Svérenecky fond a vymyslelo se, Zze by se zakladal k vykoupené
nemovitosti pro budouciho kupujiciho nemovitosti

3. Kupovani Konzulta¢ni spole¢nost, s.r.o. Druzstvem investort

4. Akce Smrzovka, penize od prodavajiciho, v bankovni uschoveé

5. Kontrola od Ing. AleSe Miillera placeni 10.000 K¢ do Druzstva investortl a
ro¢nich prispévku 1.500,- K¢ za rok 2013, za rok 2014 a za rok 2015.

6. Do Svéreneckého fondu se vkladaji nehmotna prava (a ty my poskytujeme,
pres najem nasi Bilé knihy infoburzy, zapujéeni autorskych prav za maly
poplatek)

7. Schiizka s majitelem firmy LEGOSTAV Paviem Kmoni¢kem z Vyskova,
vyrobcem betonovych materialti v Praze 7 — HoleSovicich a projednavani
obchodni zastoupeni pro Prahu a okoli

8. Podpis velké stavebni franchisy a u¢tu na 2 podpisy spole¢nosti REDSTAYV,
s.r.o. jednatel pan FrantiSek Turek (pies tento ucet ptjdou penize).

9. Schiizka s majitelem firmy na vyrobu direvénych domi panem Svatoplukem
Skodou z Lovosic v Roudnici nad Labem

10. Schizka s majitelem firmy na vyrobu dievenych domkt s panem Faltou ze
Zabrehu na Moravé v Praze, a projednavani zalozeni jeho vlastniho
Svéreneckého fondu pro zprostredkovani stavebnich zakazek stavebnim
firmam na Moravé a o vzorovém domé na okraji Prahy a o obchodnim
zastoupeni pres pracovnice z Pracovnich uradu.

11. Zapis o hovoru s Ing. AleSem Mullerem, ze bude také zakladanycm
svéreneckym fondim jednotlivetim a firmam délat Gcetnictvi.

12. Zapis o hovoru s Ing. Arch. Tomasem Podhajskym, ze by délal ve dvojici
také klienty na rodinné domy (viz. podminky pro projektanty, projektovou
franchisu) a jako stavebni firma, sro, by si také udélal Velkou stavebni
franchisu.

Vice informaci:
Ad1)

Sraz: v 15.45 hod. pred domem Politickych v&zii@ 9, Praha 1. Zvani: Pavel S&dmal,
rentiérka, Ing. Ales Miiller, Ing. Arch. Tomas Podhajsky, Marie Frantova,

Ad 2)

Pan Marek Jaks fikal, Ze vykoupil letos 3 nemovitosti, na dalsi prodej, a tak nas
napadlo, Ze by se ke kazdé nemovitosti udélal vlastni nemovitostni Svérenecky fond,
ktery se pak prevedl na budouciho kupujiciho téch nemovitosti.

Poslana Zakladaci listina ke Svéreneckému fondu:



ZAKLADACI LISTINA id25587
na zalozeni SVERENECKEHO FONDU
(strediska) a uctu se 2 podpisy
s Konzultacni spole¢nost, s.r.o. a se stavebni spole¢nosti REDSTAV s.r.o.

na vklad nehmotnych prav pro jejich vyuziti.

PREAMBULE:

Svérenecky fond je na majetek !!

Na majetek, ktery nese néjaké vynosy.

Do SF se vklada napf. dim, penize v bance, akcie, fabrika, ale i nehmotnd prava
napr. vyuZiti patentu apod.

Ing. Ales Muller

KONSTRUKCE:

Svérenecky fond je na vyuzivani nehmotnych prdv, pfenesenych na zakladé
poskytnutych prav danych Bilou knihou infoburzy od Druzstva investor(

k developerské ¢innosti vystavby rodinnych domU a nebo bytl a k nabizeni
zhodnocovani penéz investicemi praveé do ¢innosti spojenych s developerskymi
projekty. Tedy vkladate tato nehmotna prava pro Vaseho spravce Vaseho
Svéreneckého fondu a tim je splnén zakon. Musite mit jesté Dohledovou
organizaci.

FUNKCE:

Predseda strediska:

1. Mistopredseda strediska:
2. Mistopredseda strediska:

A dalsi véci podle zakladaci listiny stfediska, viz emaily.

Ad 3)

Kupovani sro Konzltaéni spolecnost, s.r.o. probirano uz v bfeznu 2015, pak
opakovano pred Marii Frantovou v OC EDEN. A ted to bude mit na starosti Ing.
Ales Miller, aby se na to pfipravily budouci smlouvy.

Ad 4)



---------- Pivodni zpréva ----------

Od: Investorske-druzstvo <investorske-druzstvo@seznam.cz>

Komu: semda.cz@volny.cz

Datum: 28. 10. 2015 13:41:02

Piedmét: Akce SmZovka — pro nas 10% a + pro Pavla Samala 300.000,- K&

Akce Smzovka — pro nas 10% a + pro Pavla Sdmala 300.000,- K¢
ID 25269

27. fijna 2015, pri podpisu zakladaci listiny Svéreneckého fondu REDSTAV, s.r.o a
Konzltacni spolecnost, s.r.o. hovoreno o:

Akce Smrzovka:

Plvodni investice do pozemku, pak do projektu a do siti, celkem asi 8 mil. K¢.
Zamér, zajem, cil: prodat

Pévodné: Pavel Sdmal, odména 300.000,- K¢

+ ja jsem rikal, ze chceme 10% z ceny. Tedy asi 700.000 K¢ z ceny 8,0 mil. KC.

A bude na to bézna smlouva (zprostredkovatelska, realitni) a penize se mi vyplati
z Uschovy (od banky, bude to v protokolu o Uschové).

11 klientd — budou délat uschovu v Hypotecni bance a.s. a budou tam délat protokol
0 Uschové, a v ném uvedou, Ze 10% je na provizi pro stfedisko druZstva investord
zastoupeném Ing. ZeniSkem a rentiérkou.

11 klientl: tém nabidnu pozemek pro domek a material na hrubou stavbu. A také jim
udélam jinou nabidku, pres realitni kancelare, na pozemek a hrubou stavbu
rodinného domu. Reagujicim klientdm se pak bude domlouvat

a) prohlidka

b) schiizka s panem Pavlem Samalem, s Marii Frantovou pro vybér 2 dokladd, kopif
dokladd, pro zpracovani hypotéky a pfipadné s pani Lindou Novakovou (pokud bude
chtit za klienty penize, tak se nimi bude schazet).

Klientdim by se nabizelo k rodinnému domu i moznost vytvoreni vlastniho
svéreneckého fondu na snizeni nakladd na splaceni hypotéky. Nejprve by vstupovali
do svéreneckého fondu REDSTAV s.r.o a pak, az by se to vSe naucili, co to obnasi,
tak by se jim s jejich souhlasem délalo spravce jejich svéreneckého fondu,
dohledovou organizaci nad jejich svéreneckym fondem a zalozil by se takto jejich
vlastni maly svérenecky fond.



A z n&j by nam Sly penize, asi po dobu trvani svéreneckého fondu, asi 20 let. A to je
pro nas tfi dobry obchod.

Tak to promyslete.
Vaclav

Priloha: fotografie

Ad 5)

Kontrola Ing. AleSem Millerem provedena tak, ze si vyzada podklady, kdo platil
v hotovosti pani Marii Frantové od Marie Frantové a kdo platil na bézny ucet od
Jany Kazdové.

Ad 6)
2.11. 2015, 7:44:18

Do SF se vklada napt. dim, penize v bance, akcie, fabrika, ale i nehmotna prava napr. vyuziti patentu
apod.

Ing. Ales Miller



Ad 7)

Zapis o schlzce

konané dne 23. fijna 2015-10-25

V Praze 7 — HoleSovicich

Pritomni: Pavel Kmonicek, LEGOSTAYV, z VySkova, tel.:606880821, email:
legostav@centrum.cz, vyrobce betonovych tvarnic do zdiva

a Ing. Vaclav Zenisek, za KONZULTACNI SPOLECNOST, s.r.o., smluvni partner Hypote&ni
banky a.s., tel.: 720591088, email: Konzultacni-spolenost@seznam.cz , Koordinator a
Projekt manazer

1. Uvod, vzajemné predstaveni

2. Reg, ze chci obchodni zastoupeni pro Prahu a okoli a maly zaklad 3.000,- K¢ az 5.000,-
K& mésicné.

Odpovéd: provize

Reakce: ano, o provizich u¢im a prfednasim, ale zaklad a prémie jsou obvyklé v téchto
oborech, k tomu pribézné malé vysledky také.

3. Vysvétlovani schématu:

schéma jako cifernik hodin

prostiedek je pocitacovy server a 6 koordinatort developerské akce
na1. hod. ........... pozemek, pozemky

na2. hod............ stavebni materialy, LEGOSTAV

na 3. hod. — 5. hod. banky, finan¢ni nastroje na vypocet hypotéky, pfidéleni pani v Hypotecni
bance na klienty, smlouva s Hypotec¢ni bankou a.s., a sit obchodnich spolupracovniku a
spolupracovnic (na provizni smlouvy)

na 6. hod. callcentrum pro zajiStovani novych kontaktd, administrativa, vyroba kartoték a
evidence

na 7. hod. nasmlouvané montazni firmy, a smluvni spravci dodavek (dle kapitoly &. 8. Bilé
knihy infoburzy)


mailto:legostav@centrum.cz
mailto:Konzultacni-společnost@seznam.cz

na 8. hod. stavebniny, odebirajici material a vzorové rodinné domy (kam budeme posilat
klienty)

na 9. hod. projektanti v projektové franchise, zapracovavajici material do projektové
dokumentace

na 10. hod. stavebni firmy, jako generalni dodavatelé ve velké stavebni Francoise (2 podpisy
k Uctu), odebirajici stavebni material na stavby rodinnych domu a bytd pro nase klienty.

na 11. hod. realitni makléfi zajistujici nové klienty a pfedavajici je k dalSimu vyfizeni (kupni
smlouva na pozemek, smlouva na projekty a inzenyring a smlouva o dilo)

na 12 hod. Zpravodaje, developerské ¢asopisy, materialy, harmonogramy, zakladani
analytickych uctu — stfedisek, katalogy k developerskym akcim, provoz intranetu a
emailovych zprav

4. Skladba zdiva

betonova tvarnice, tepelna izolace a vapenopiskova cihla KM Beta (systém BEST UNIKA ma
misto cihly sadrokarton).

Rosny bod, kdyz to ma vyfeSen systém Best Unika, tak my tim padem také.

5. Tvorba pobocek

poboc¢ky na prodej betonovych tvarnic, pobocka si vymysli svuj vlastni maly developersky
projekt rodinnych domu a bude spolupracovat s realitnimi kancelafemi, které ji budou
dodavat klienty na rodinné domy, na hrubé stavby.

6. Marketing, dotazniky (placené vyrobcem material(l) Vstupni investice cca 5.000 K& + DPH
+ néjaka drobna administrativa, tj. asi 7.000,- KE. Jde o 5 otazek a z nich ziskani dalSiho
potencialniho klienta na vystavbu rodinného domu, a tim odbératele betonovych tvarnic od
vyrobce. Detaily dotazniku, ale i pak nasledné odmény 7.500,- K& (malého realitniho podilu
za ziskaného klienta, aby se mohlo dat dalsi kolo délani dotaznik() poslu.

7. Ukazka klientt, na rodinné domy, jak chodi od realitni kancelafe do SMS ky do telefonu.
Konkrétni klienti, kterym mam jako obchodné zastoupeni pro Prahu a okoli nabidnout
stavebni materialy vyrobce, na jejich rodinné domy, a to materialy pro hrubou stavbu a
tvarnice pro zaklady a zakladovou desku.

8. Cesta do Brna



Po dohodé, kdyz bude vyzkouseni spoluprace (kdyz budou ve hie penize). Kazdy stroj,
slozeny z ozubenych kolecek, jako budik, je potfeba ob&as promazat.

V Praze dne 23. fijna 2015

ID 25542

Pavel Kmonicek
LEGOSTAV

Vyskov

tel.: 606880821

Email: legostav@centrum.cz

Dobry den,

dnes jsme do telefonu hovofili, ze bychom mozna zaméstnali na Konzulta¢ni spole¢nost, s.r.0
3-4 pracovniky z pracovnich Utadu, kteti by nabizeli VA4S - nas stavebni materidl stavebmnim
firmam a pracovali by se VSeobecnymi podminkami.

Na zaméstnavani lidi je dotace, asi 8.000 K¢ mési¢né, ale musi to byt max 75% mzdovych
prostfedkii. Ale to bychom jako zdklad snad utahli. A prémie by byly z prodanych stavebnich
materialii. néco jako poloviéni provize (zbytek pro mné s Pavlem Samalem a rentiérkou,
mame na to zaloZzené malé stredisko).

Tak si prectéte vSechny vSeobecné podminky, jsou asi ¢tvery. Protoze by pracovali se vSemi,
ne jenom s t€mi pro stavebni firmy. Prosté by méli $irsi zabér.

S pozdravem,

Ing. Zeni$ek

Koordinator, Projektovy manazer

tel: 720 591 088

za Konzultacéni spolecnost, s.r.o.

smluvni partner Hypotecni banky a.s.
jednatel Pavel Sdmal

tel.: 778 088 548, priprava tel.: 720 591 088
Sidlo: Slezska 7/100,

Praha 2, PSC Slezskd 7/100

12000

ICO: 25632001

spolecnost je zapsana v obchodnim rejstfiku vedeném Méstskym soudem v Praze oddil C. vlozka
56439



Ad 9)

Zapis o schlzce

konané dne 31. fijna 2015-10-31

V Roudnici nad Labem

PFitomni: p. Svatopluk Skoda, firma vyrobce dievénych dom( a nastaveb, z Lovosic, tel.:778
456 446, email: svatoplukskoda@seznam.cz, vyrobce dfevénych rodinnych domu

a Ing. Vaclav Zenisek, za KONZULTACNI SPOLECNOST, s.r.o., smluvni partner Hypote&ni
banky a.s., tel.: 720591088, email: Konzultacni-spole¢nost@seznam.cz , Koordinator a
Projekt manazer

1. Uvod, vzajemné predstaveni

2. Reg, Ze nase rentiérka, pan Pavel Samal a ja bychom chtéli jako skupina, stfedisko,
externi obchodni zastoupeni Vasi firmy kazdy asi 20.000,- KE mési¢né. Odména provizni, ze
smlouvy o dilo, placeni ¢ast po inkasu zalohy a ¢ast po dalSim placeni zaloh, nebo z penéz
od banky z hypoteéniho Cerpani klienta. .

Odpovéd: provize
Reakce: ano, urcité neplatim penize predem. A do ni¢eho neplatim penize.
Doplnéni odpovédi: Mame asi 100 potencialnich klientl na vystavby.

A ve stanovach mame zakotveno, Ze spodni ¢asti staveb budou zdéné, tedy prvni nadzemni
podlazi a druhé nadzemni podlazi bude dievostavba, jako byly napf. Okal. Strop Ze bude
panelovy, Spiroll, vyrobce napf. v Lysé nad Labem.

3. Vysvétlovani schématu:

schéma jako cifernik hodin

prostfedek je pocitacovy server a 6 koordinatort developerské akce
na1. hod. ........... pozemek, pozemky

na 2. hod. ........... stavebni materialy (my a nasi franchisové dodavatelé)


mailto:Konzultacni-společnost@seznam.cz

na 3. hod. — 5. hod. banky, finan¢ni nastroje na vypocet hypotéky, pfidéleni pani v Hypotecni
bance na klienty, smlouva s Hypotec¢ni bankou a.s., a sit obchodnich spolupracovniku a
spolupracovnic (na provizni smlouvy)

na 6. hod. callcentrum pro zajiStovani novych kontaktd, administrativa, vyroba kartoték a
evidence

na 7. hod. nasmlouvané montazni firmy, a smluvni spravci dodavek (dle kapitoly €. 8. Bilé
knihy infoburzy)

na 8. hod. stavebniny, odebirajici material a vzorové rodinné domy (kam budeme posilat
klienty)

na 9. hod. projektanti v projektové franchise, zapracovavajici material do projektové
dokumentace

na 10. hod. stavebni firmy, jako generalni dodavatelé ve velké stavebni Franchise (2 podpisy
k uctu), uzavirajici s klienty Smlouvu o dilo.

na 11. hod. realitni makléfi zajistujici nové klienty a pfedavajici je k dalSimu vyfizeni (kupni
smlouva na pozemek, smlouva na projekty a inzenyring a smlouva o dilo)

na 12 hod. Zpravodaje, developerské ¢asopisy, materialy, harmonogramy, zakladani
analytickych ucta — stfedisek, katalogy k developerskym akcim, provoz intranetu a
emailovych zprav

4. Projektant od pana Svatopluka Skody
Pan Svatopluk Skoda ma projektanta.

Odpovéd: muze jej na mne nakontaktovat, projednam s nim malou projektovou franchisu,
pfistoupeni k psani naSich spravct dodavek do projektové dokumentace nasim klientim a
miiZe se pripojit k naSemu Ing. Bene$ovi z Plzné a panu architektu Podhajskému z Ri¢an.

Chce se mu — chce.

5. Tvorba pobocek pro vystavbu 200 rodinnych domu — ze zacatku

poboc¢ky na prodej rodinnych domu budou vliastné operatorské koje, kde budou pracovat
operatorky s pfedb&znymi klienty.

Na Moravé jsou do budoucna mozna staveni, kde koje uz byly, tak by se tfeba néjak vyuzili,
natahly by se draty do koji a operatorka by se tam jisté vesla. A méla by prostor na volani
takovy vétsi, nez jsou uzké koje na callcentru v Praze.

Byla by brigadnici Konzultacni spole€nosti, s.r.o. A v provizich za klienty na rodinné domy by
méla ¢ast svého platu, a pak jesté by méla plat za klienty na roboty na penize, a pak jesté za
klienty na stavebni material, a pak jesté klienty na vlastni Svéfenecky fond a pak za prode;j
nasich produkttd (8 produktu) a pracovala by tak, Zr by posilala odkaz na nasi Zakladni



nabidku na video. Do budoucna by se mohlo zkusit Cerpat dotace na zfizeni pracovniho
mista od pracovniho Ufadu v Litoméficich a také by se mohlo zkusit Cerpat druhy typ dotace,
na zaméstnavani invalidnich lidi od pracovniho ufadu v Litoméficich. A s touto €innosti,
pfinést tfeba formulare k vyplnéni, by pan Svatopluk $koda mohl pfipadné panu Pavlu
Samalovi a rentiérce pFipadné trochu pomoci.

6. Marketing, dotazniky (placené majiteli Svéfeneckych fondl) Vstupni investice cca 5.000
K¢ + DPH + néjaka drobna administrativa, tj. asi 7.000,- K&. Jde o 5 otazek a z nich ziskani
dalSiho potencialniho klienta na vystavbu rodinného domu, a tim klienta na vystavbu
rodinného domu a odbératele betonovych tvarnic od vyrobce. Detaily dotazniku, ale i pak
nasledné odmény 7.500,- KE (malého realitniho podilu za ziskaného klienta, aby se mohlo
dat dalSi kolo délani dotaznikl) poslu.

7. Ukazka klientd, na rodinné domy, jak chodi od realitni kancelafe do SMS ky do telefonu.
Konkrétni klienti, pro Prahu a okoli. Nabidnout vystavbu horniho patra a stfechy, na jejich
rodinné domy.

8. Vyse provize

Obchodni usek (trojice p. Ing. ZeniSek, p. Pavel Samal a rentiérka), neboli stfedisko, neboli
analyticky ucet, tedy skupina, ktera se pronajima stavebni firmé za poplatek, vétSinou stoji
od 1,5% do 5% z ceny, kterou plati klient na vystavbu, klient, podepisujici smlouvu o dilo.
Fazovani téchto penéz ma asi takovéto hodnoty:

1,5% ..... na reklamu, na marketing, prosté na zajisténi potencialniho klienta
1% pan Pavel S$amal, délajici osobni schiizky s klienty

1% pani rentiérka, délajici prohlidky pozemkd a pfipominani panu Samalovi, aby obslouzil
klienta

1% Ing. V. Zeniek, jako koordinator projektovy manazer, kontaktujici pfislé klienty od
realitnich makléru

0,5% rezerva na geometra a pro zakladani Svéfeneckého fondu klientu na snizeni nakladu
na hypotecni uver.

V Roudnici nad Labem dne 31. fijna 2015



Ad 10)

Zapis o schlzce

konané dne ....... listopadu

V Praze

Pritomni: p. .............. , firma vyrobce drevénych dom( a nastaveb, z ............ ,
tel.i......oll ,email: ............. , vyrobce dfevénych rodinnych domu

a Ing. Zenisek, za KONZULTACNI SPOLECNOST, s.r.0., smluvni partner Hypote&ni banky
a.s., tel.: 720591088, email: Konzultacni-spoleénost@seznam.cz , Koordinator a Projekt
manazer

1. Uvod, vzajemné predstaveni

2. Reg, Ze nase rentiérka, pan Pavel Samal a ja bychom chtéli jako skupina, stfedisko,
externi obchodni zastoupeni Vasi firmy, nebo jako spolupracovnici pro Vas Svéfenecky fond
na zajiStovani stavebnich zakazek pro Vasi stavebni firmu kazdy asi 20.000,- KE mésiéné.
Odména provizni, ze smlouvy o dilo, placeni ¢ast po inkasu zalohy a ¢ast po dalSim placeni
zaloh, nebo z penéz od banky z hypoteéniho &erpani klienta. .

Odpovéd: provize cca 5%

Reakce: ano, mame asi 100 potencialnich klientl na vystavby od realitnich kancelafi a
z vlastnich zdroju (z inzerce, z posilani SMS, z telemarketingu provadéného callcentrem a
z kontextové pfivadéci reklamy).

A ve stanovach mame zakotveno, Ze spodni ¢asti staveb budou zdéné, tedy prvni nadzemni
podlazi a druhé nadzemni podlazi bude dfevostavba, jako byly napf. Okal. Strop ze bude
panelovy, Spiroll, vyrobce napf. v Lysé nad Labem.

3. Vysvétlovani schématu:

schéma jako cifernik hodin

prostiedek je pocitacovy server a 6 koordinator developerské akce
na1.hod. ........... pozemek, pozemky

na 2. hod. ........... stavebni materialy (my a na$i franchisové dodavatelé)


mailto:Konzultacni-společnost@seznam.cz

na 3. hod. — 5. hod. banky, finan¢ni nastroje na vypocet hypotéky, pfidéleni pani v Hypotecni
bance na klienty, smlouva s Hypotec¢ni bankou a.s., a sit obchodnich spolupracovniku a
spolupracovnic (na provizni smlouvy)

na 6. hod. callcentrum pro zajiStovani novych kontaktd, administrativa, vyroba kartoték a
evidence

na 7. hod. nasmlouvané montazni firmy, a smluvni spravci dodavek (dle kapitoly €. 8. Bilé
knihy infoburzy)

na 8. hod. stavebniny, odebirajici material a vzorové rodinné domy (kam budeme posilat
klienty)

na 9. hod. projektanti v projektové franchise, zapracovavajici material do projektové
dokumentace

na 10. hod. stavebni firmy, jako generalni dodavatelé ve velké stavebni Franchise (2 podpisy
k uctu), uzavirajici s klienty Smlouvu o dilo.

na 11. hod. realitni makléfi zajistujici nové klienty a pfedavajici je k dalSimu vyfizeni (kupni
smlouva na pozemek, smlouva na projekty a inzenyring a smlouva o dilo)

na 12 hod. Zpravodaje, developerské ¢asopisy, materialy, harmonogramy, zakladani
analytickych ucta — stfedisek, katalogy k developerskym akcim, provoz intranetu a
emailovych zprav

4. Zalozeni vlastniho Svéfeneckého fondu pro stavebni firmu — za 90,- KE
Zalozeni vlastniho Svérfeneckého fondu bude stat 90,- K¢&.

Zakladaci listina pak ma 8 stran. Zakladem Svéfeneckého fondu je, Ze se do né&j daji vkladat
nehmotna prava. A tato prava se Vam pujci (néco jako na najemni smlouvu) a vy je pak
vkladate do vlastniho Svéfeneckého fondu, na zajis tovani stavebnich zakazek pro Vasi
stavebni firmu. .

Odpovéd: muze to vyzkouset.

5. Tvorba pobocek pro vystavbu 200 rodinnych domu — ze za¢atku

poboc¢ky na prodej rodinnych domu budou vliastné operatorské koje, kde budou pracovat
operatorky s pfedb&znymi klienty.

Na Moravé jsou do budoucna mozna staveni, kde koje uz byly, tak by se tfeba né&jak vyuzili,
natahly by se draty do koji a operatorka by se tam jisté vesla. A méla by prostor na volani
takovy vétsi, nez jsou uzké kéje na callcentru v Praze.

Byla by brigadnici Konzultaéni spole€nosti, s.r.o. A v provizich za klienty na rodinné domy by
méla ¢ast svého platu, a pak jesté by méla plat za klienty na roboty na penize, a pak jesté za
klienty na stavebni material, a pak jesté klienty na vlastni Svéfenecky fond a pak za prodej



nasich produktd (8 produkt(l) a pracovala by tak, Ze by posilala odkaz na nasi Zakladni
nabidku na video. Do budoucna by se mohlo zkusit Cerpat dotace na zfizeni pracovniho
mista od pracovniho Ufadu ve VySkové za pomoci vyrobce stavebnich materiall
LEGOSTAYV, pana Pavla Kmonicka z VySkova a také by se mohlo zkusit ¢erpat druhy typ
dotace, na zaméstnavani invalidnich lidi od pracovniho ufadu ve VySkové. A s touto
¢innosti, pfinést tfeba formulafe k vyplnéni, by pan ................... mohl pfipadné panu Pavlu
Kmoni&kovi, panu Pavlu Samalovi a rentiérce pfipadné trochu pomoci.

6. Marketing, dotazniky (placené majiteli Svéfeneckych fondu) Vstupni investice cca 5.000
K¢ + DPH + néjaka drobna administrativa, tj. asi 7.000,- K&. Jde o 5 otazek a z nich ziskani
dalSiho potencialniho klienta na vystavbu rodinného domu, a tim klienta na vystavbu
rodinného domu a odbératele betonovych tvarnic od vyrobce. Detaily dotazniku, ale i pak
nasledné odmény 7.500,- K& (malého realitniho podilu za ziskaného klienta, aby se mohlo
dat dalSi kolo délani dotaznik() poslu.

7. Ukazka klientd, na rodinné domy, jak chodi od realitni kancelafe do SMS ky do telefonu.
Konkrétni klienti, pro Prahu a okoli. Nabidnout vystavbu horniho patra a stfechy, na jejich
rodinné domy.

8. VySe provize

Obchodni usek (trojice p. Ing. ZeniSek, p. Pavel Samal a rentiérka), neboli stfedisko, neboli
analyticky ucet, tedy skupina, ktera se pronajima stavebni firmé za poplatek, vétSinou stoji
od 1,5% do 5% z ceny, kterou plati klient na vystavbu, klient, podepisujici smlouvu o dilo.
Fazovani téchto penéz ma asi takovéto hodnoty:

1,5% ..... na reklamu, na marketing, prosté na zajisténi potencialniho klienta
1% pan Pavel $amal, délajici osobni schiizky s klienty

1% pani rentiérka, délajici prohlidky pozemkd a pfipominani panu Samalovi, aby obslouzil
klienta

1% Ing. V. Zeniek, jako koordinator projektovy manazer, kontaktujici pfislé klienty od
realitnich makléru

0,5% rezerva na geometra a pro zakladani Svéfeneckého fondu klientu na snizeni nakladu
na hypotecni uver.

V Prazedne ................. 2015



