ZAKLADACI LISTINA id27420
na zaloZeni SVERENSKEHO FONDU
(strediska) a uctu se 2 podpisy
pi. Alena BajtoSova — zalozeni strediska tj. analytického
uctu podle stanov Druzstva investoru na zajisténi
nahradniho plnéni na spldceni zavazkd a na pasivni
prijmy z levelu, struktur jednotlivych oblasti a druh -
Zakladaci listina Svycarského svéfenského fondu na
tvorbu zisk( a z nich splaceni zavazkd ID 27420

na tvorbu ziskl z ¢innosti investice ¢astek ky bud 150 CHF na zajistovani
investor( pro ndkup franchisy do vystavby bytového domu, nebo 12.000 K¢ pro
profinancovani ¢innosti SMS kového telemarketingu — pro produkt investi¢ni
byty (volani PATRA BYTU), na profinancovani ¢innosti volani callcentrem
dotaznik{l pro zaji$téni klientd na byty, na investi¢ni byty (PATRA BYTU) a na
koupi projektové dokumentace, a na profinancovani ¢innosti SMS kovani textu
nabidky moZnosti investi¢nich byt (PATRA BYTU a propldceni pozitivnich
kontaktd). Na tyto skupiny (sloupce s kariérnim postupem): 1. Reality (prodej
apartmanu), 2. Financni a zajistovaci level (na nahradni plnéni financénich
zdvazk( ¢i dluhd), 3. Energijni voda, 4. Kmenové buriky LAMINIE (naturés
perfects supplement), 5. Recyklace (investi¢ni program RECYCLIX), 6.
Developersky level (na spole¢né postaveni bytového domu a pak prodej
jednotlivych byt(), 7. Finanéné opcni level (prdvo na nemovitost, nebo zbozi,
nebo ménu a pak prodej za vyssi hodnotu).

Zakladaci list, ID 27420 schvaleno: PER ROLLAM (na dalku) /podle stanov/

navratnost do fondu

Za ¢innost: Za klienta na auto levné 1.900,- K¢.

Za klienta na 1. REALITY (apartmany): 7.500,-
K¢ za cely nebo 750,- K¢ za klienta na 1/10
apartmanu

Za klienta na 2. Financni level:

Dle podilt schvalenych u notare 7.500 K¢ za




klienta na byt, 15.000 K¢ za klienta na
investi¢ni byt (patro bytu), za financni
produkty 0,1%z hypotecniho Gvéru.

A odmény za zakladni nabidky odmén pro
zaméstnance firem a podnikd, nasledné
provize za dalsi a ndsledné ziskané klienty na
byty z direct marketingu provadénych za
penize investor(.

ZA KLIENTA NA RENTIERSTVI: 2.200,- K¢

ZA KLIENTA NA INVESTICI NA 5 LET: 4.000,-
ZA KLIENTA NA MESICNI SPORENI: 1.600,- K¢&
ZA KLIENTA NA DIRECT MARKETING: 2.500,-

ZA KLIENTA NA BYT: 7.500,- K¢

Podil z prace lidi pod sebou:

ZA KLIENTA NA RENTIERSTVI: 300,- K¢&

ZA KLIENTA NA INVESTICI NA 5 LET: 500,- K¢&
ZA KLIENTA NA MESICNI SPORENI: 200,- K&
ZA KLIENTA NA DIRECT MARKETING: 300,-

ZA KLIENTA NA BYT: 7.500,- K¢ (také).

Za tiparskou ¢innost pro REMAX ACE pro
Ing. Veselou a pro MM reality. (na
samostatnou smlouvu s nimi).

Dle podil( za prodané nemovitosti, cca
0,06% z celkové provize az 0,10% z celkové
provize.

CELKEM V ZAKLADU :

CELKEM z prace 1 ¢lovéka pod sebou:

CELKEM ZA SEBE i za 1 ¢lovéka pod sebou:

az 27.300,- K¢ mésicné.

az 8.800,- K¢ mésicné.

A7 36.100,- KE mésicné.

3.

Za klienta na Enegijni vodu :

Dle internich podminek maly podil z tohoto

evvzs

Bajtosova.




4.

Za klienta na LAMINIE — kmemové burniky :

Dle internich podminek, maly podil z tohoto

evvys

Bajtosova.

5.

Za klienta na RECYKLIX — POLSKO :

Dle internich podminek, maly podil z tohoto

evvs

Cristofaro, Bachweg 3 / CH-9125,
Brunnadern SG.

6.

Za klienta na DEVELOPERSKY LEVEL — 80
pobocek po CR a 1860 pobocek po EU :

Dle pravidel schvalenych u notare

v kariérnim predpisu tohoto levelu pro
obcany celé EU a soucasné stanov druzstva
investor(l schvdlenych u notare a fadné
zapsanych obchodnim soudem Ceské
republiky s platnosti tvorby pobocek po celé
Pavel Sdmal, jednatel Konzultaéni
spolec¢nost, s.r.o.

7.

Za klienta na FINANCNE OPCNI LEVEL —
investice ostatnich ¢lenskych vkladi ¢lent
virtualniho stfediska na nakup prava ke
zboZi, nebo k méné realné, nebo k méneé
virtudlni, nebo k nemovitosti — apartmanu
nebo k nemovitosti 1/10 apartmanu :

Dle internich podminek tohoto levelu,

Cca kdyz se slozZi stfedisko z investor( na
investici 500.000,- K¢, tak mohou za 45
minut ziskat az 62.000 K¢ zisk a ¢astku
500.000,- K¢ dostanou v poradku zpét. A zisk
si rozdéli podle poméru, kolik kdo investoval
penéz. Udéla se radna prezencni listina
»,schize”, s uvedenim jednotlivych podil(
vkladu ostatnich ¢lenskych vklad( do
druzstva, jak budou ucéetné vedeny,
probéhne investice, podle pfedem
chvéleného rozhodnuti per rolllam (na
dalku) a pak se prevedou penize, provede se
investice, udéla se zisk, prevedou se penize
zpét a rozdéli se. Rozdéli je sprévce strediska
na tento obchodni pfipad.

Na podobny a dalsi obchodni pfipad muize
byt vybran kdokoli na docasného spravce
dalSiho stfediska (analytického uctu), tj.




skupiny doc¢asnych investor(.

evvs

Machura, Spartakovcl 1283/7, Ostrava, PSC
708 00.

TEXT POKYNU PRO SPRAVCE Svéieneckého fondu:

A) Pokyn, aby dohliZel, na spravnost vloZzenych investic do direct marketingu
(prace callcentra + prace vlastniho SMS kovani + prace s minulymi klienty a
kontaktovani je na nasi zakladni nabidku pro zaméstnance firem a podnikl).

B) Pokyn spravné rozdélovat odmény, které zasilat na svérensky ucet pro vyse
uvedeného obmysleného.

C) Pokyn pfipravovat financni zdroje od fondu typ 02 Ing. Vitkova na zajisténi
ceny stavby apartmanu na prondjem, kdy investofi dostavaji najem jako zisk.
Investice na béznou prihlasku do druzstva, obdrZzeni rozhodnuti a jesté navic,
novinka, garanéni listek, pro pfipad ztraty dokumentd, s nazvem Zelena karta,
nebo zelena bankovka, s uvedenim emisniho Cisla k dané nemovitosti, vysi
investice a vysi procenta zhodnoceni za 1 rok, a datum, ke kterému se
zhodnoceni pocita.

Pokyn spravci: vytvofit stfedisko v druzstvu, tj. malou skupinu z lidi, ktefi si
koupi podily na nemovitosti (cenné papiry), tj. listy s eviden&nimi Cisly, a s
uvedenim nominalni hodnoty a i hodnoty mozného zhodnoceni.... % p.a.
ro¢né, nebo alespon rozpéti % p.a. . A tito drobni investofi budou inkasovat
penize za pronajem koupené nemovitosti (tzv. typ fond 02) . A bude na prodej
hodné volnych podilt. Malé podily budou od 5.000,- K&, nasobky 5.000,- K¢&.
Tzv. Zelena karta, nebo zeleny cenny papir, zelena listina s evidencnim
Cislem, kryta podilem na existujici nemovitosti, mozna zelena nemovitostni
bankovka k virtualni méné, &i cenny papir, druzstevni dluhopis, druzstevni
maly podil. Druzstvo déla ze svych ¢lenu malé podilniky na majetku, ktery
podilové vlastni, to je bézné, normalni. Na podil se podava radné pfihlaska,
vyjadfuje se soulad se znénim stanov a dostava se pak po zaplaceni
rozhodnuti o pfijeti do stfediska druzstva, o spinéni podminek pro pfijeti.




Rozhodnuti je vlastné opisem dluhu vugéi ¢lenu druzstva mu vyplacet podil z
inkasa za pronajem, dividendu, rentu, atd. Néktefri, tfreba 2 Cleni stfediska
mohou dostat 12% p.a., pod nimi dalSich 8 ¢lenu stfediska 10% p.a., pod nimi
dalSich 32 ¢lenu stfediska 8% p.a, pod nimi dalSich 128 ¢lenu stfediska na
penzion 6% p.a. a nakonec 512 ¢lenl stfediska 3% p.a. ze svych investi¢nich
vkladu. A 2% ma vzdycky spravce svéfenského fondu za spravu.

D) K uctu Svéreneckého fondu zajistit kartu do bankomatu na mozny vybér
odmén (to znamena ucet a k nému klasickou bankovni kartu).

KRYTI INVESTICE 150 CHF:

1. kryti provizemi za klienty na Energijni vodu a na LAMINIE — kmenové buriky.

2. kryti podily z ,upisovacich poplatki“ za ziskani investoru, ktefi se budou skladat
na 150.000 K& na nakup franchisy na developnemt, na spole¢né postaveni bytového
domu a rozprodani byt jednotlivym klientiim, kterym se nabidne jednak vyfizeni
hypote¢niho uvéru (provize) a dale pak moznost byt az v 6 ti sloupcich (levelech) na
4.pozici (coz je pfesné podle kariérniho pfedpisu Druzstva investort schvaleného u
notare) a ti klienti na byty by méli mit pod sebou ve 3 urovnich spolupracovniky
(jednoho na 1. Pozici na SMS kovani a na podavani realitni inzerce /nebo se toto
zajisti strojem na podavani realitnich inzeratli v cené za 50 inzerati 300,- K&/, 2.
Pozice obchodni kartotékova referentka a dispecerka, ktera vede karty jednotlivych
klientd s postupovymi kroky a organizuje a pfedava klienty k osobnim schizkam
spolupracujicim finanénim poradclim a obchodnim manazerdm na osobni schizky a
na smlouvy, a za 3. Pozice obchodniho manazera na obchodni osobni schiizky a
vyfizovani uzavieni obchodnich smluv.

KRYTI INVESTICE 12.000 K¢&:

1. kryti PROVIZEMI za klienty na byty — realitnimi provizemi z developerského
rozpoctu, klienty sehnanymi realitnimi makléfi a jejich realitni inzerci.

2. kryti PROVIZEMI za klienty na investi¢ni byty (PATRA BYTU) — realitnimi
provizemi z developerského rozpoctu. Klienty sehnanymi telefonickym
telemarketingem a zpracovanim klientského servisu (spravcem Svéreneckého
fondu, jednatelem p.Pavlem Samalem, daldimi spolupracovniky a finanénimi
poradci zafizujici klientim hypotecni Gvéry).

3. kryti PROVIZEMI za klienty na PROJEKTOVE PRACE, INZENYRSKE CINNOSTI
atd.

4. kryti PROVIZEMI od stavebnich firem, tzv. od Sprévcl stavebnich dodavek.

Zakladaci list, ID 27420 schvaleno: PER ROLLAM (na dalku) /podle stanov/



FUNKCE:

PFedseda stfediska: Ing. Zenidek, spravce a zastupce pan Petr De Cristofaro
1. Mistopredseda strfediska: Alena BajtoSova, id 26421

2. Mistopredseda stiediska: Pavel Sdmal, dohledova organizace

PRISTUPOVANI K TOMUTO SVERENSKEMU FONDU::

1. k tomuto svérenskému fondu zakladatelky mohou pristupovat dalsi osoby
vytvarenim svych vlastnich svérenskych fond( tohoto typu na splaceni zavazk(
svych i svych rodinnych pfislusnikd, pres uvedeného svérenského spravce
tohoto svérenského fondu.

2. Dalsi pristupujici by méli byt v budoucnu investi¢né aktivni ve vSech 7
sloupcich, strukturach, levelech.

Obrazek, grafickd informace (grafickd informace je 10 x rychlejsi, nez textova
informace)

prehled nagich LEVELU

1. sloupec - 3. sloupec - 4. sloupec -
skupina 2. sloupec - skupina  skupina skupina 5. sloupec - skupina 6. sloupec - skupina 7. sloupec - skupina

FINANCNI A

ZAJISTOVACH KMENOVE DEVELOPERSKY FINANENE OPENI
REALITNI LEVEL (éhracni  JIENERGETICKA |BUNKY RECYKLACE LEVEL (postaveni  |[LEVEL (prévo na zbo,
LEVEL pinéni, zaplaceni zavazki) fVODA MATRIX |/LAMINIE/  J/Petr/ (Polsko) [lbytd s klienty) nemovitost - pak prodej)

SR RERA

CILE STREDISKA - uvedeni v evidencich jinych subjektl, Ze zavazky
obmysleného budou splaceny timto Svycarskym svérenskym fondem.

1. Z citace zakona vyplyva, Ze pokud je v néjaké evidenci potreba udélat
pisemny zdznam jména, tak se uvede svérensky fond — jiného spravce.

2. Tedy pro pfipad, Ze by hrozilo osobé obmyslené vyneseni jakéhokoli
rozsudku, kdy by méla osoba obmyslena cokoli platit, hradit atd., tak osoba
obmyslend pozada emailem, nebo emailem a pisemné jakykoli soud, obchodni
soud, trestni soud, Policii, Danovy urad, Financni urad a jakékoli dalsi instituce,
aby uvedli ve svém vyroku, ve svém rozhodnuti, ve svych spisech, Ze zavazek
uhradi Svycarsky svéfensky fond —jméno spravce Ing. Zeni$ek a zastupce pan
Petr De Cristofaro, Svycarsko.

3. A pro dalsi osoby, které k tomuto Svycarskému svéfeneckému fondu na
zajistovani nahradniho plnéni na splaceni zavazk( pristoupi, zalozenim svého
vlastniho svérendkého fondu tohoto typu, se zvolenim sprdvce a se zvolenim



Dohledové organizace (Kanadské dohledové organizace), tak plati, ze i
dodatec¢né mohou informovat své subjekty, k nimz jim uz vznikly pohledavky,
Ze si maji upravit ve svych evidencich jméno, kdo zavazek zaplati, a to svéfensky
fond — jméno spravce. Je to presné podle zdkona NOZ 89/2012 Obcansky
zakonik (novy). Svérensky fond je institut podle zdkona z Kanady. A Dohledova
organizace je v Kanadé vSeobecné zndmy a zazity pojem. Je to spolecnost lidi, i
treba jen nekolik lidi, ktefi délaji schvalovani penéz pred tim, nez maji byt
zaplaceny. Podle tabulky plan plateb. Nebo podle Investi¢niho platebniho
planu. Aby ohlidali, Ze penize pUjdou tam, kam jit maji. A aby se nestalo, Ze by
Sly penize jinam (Ze by byly vyvedeny pryc). Je to jakysi audit dopfedu. A to je
dllezité, Ze je to dopredu a Ze je to skupina lidi. Maji charakter.

CILE STREDISKA - provadéni podpor — proinvestovani mezd a vyplat:

1. smskujicih telefonnich operatorek, provadéjici aktivni SMS telemarketing,
ziskdvani predbéznych klientd na 1. Reality, apartmany u more nebo na horach,
nebo na podily 1/10 apartman( na prondjem a zisky z pronajimani 2. Na
Finanéni a Zajistovaci level (vlastni ,ZAJISTOVNA®), na zaplaceni zavazkd, na
principu, vydélani 1,000.000,- K¢ z developerské franchisy, tedy ze spolecné
vystavby 1 bytového domu s 12 —ti byty, kde je zisk pro oba 2,000.000,- mil. K¢,
a podil (franchisovy podil) ¢ini 50/50 pro kazdou stranu 1,000.000,- K¢. A z ¢asti
podilu franchisantky stfediska se uhradi 300.000,- K¢ investor(im, ktefi se slozili
na potrebnych 150.000,- K¢ na vstupu (viz. popis produktu). A asi 700.000,- K¢
zbude franchisantce. V. méné CHF tedy franchisanta investuje 150 CHF, na
sehnani investorq, ktefi daji 6.000 CHF a budou mit slibeno 12.000 CHF za 2
roky. Ale ze spole¢ného postaveni bytového domu se 12-ti byty a z jejich
prodeje (jako developer) bude zisk 80.000 CHF. Z nich 50% bude cinit 40.000
CHF. A z nich se vyplati investorlim jejich 12.000 CHF a franchisantce 28.000
CHF zbude jako Svérensky zisk, ze kterého se vyplati pfislusné zavazky a uroky a
penale z prodleni a veskera financni prislusenstvi ¢lena tohoto svérenského
fondu.

2. telefonnich operdatoru a callcentra volajici dotazniky s otdzkami, za Gicelem
ziskani klient(i na prodej byty a na PATRA BYTU

PRAVNI FORMA STREDISKA: analyticky ucet v G¢etnictvi

POZDEJSI PRAVNI FORMA STREDISKA: dle dohody, pfipadné dal$i nové
samostatné S.R.O. (ve vlastnictvi 25/25/50)

ZAKLADNi ORGANIZACNI A EKONOMICKE LISTINY A SOFTWARE:
Stanovy,



Bila kniha infoburzy (a stanovy sdruZzeni o spole¢ném sdruzeni),
pravidla na rozdélovani penéz do 8 rad,

licence na najem software Grafy produktivity

Harmonogram postupovych krokd,

Rozpocet akce,

z rozpoctu udélany Plan vydaj

a na plan vydaji namodelovany Plan pfijm(

studie,

Od projektanta studii a ndvrh skeletu bytového domu a katalog oken

Desky s materialy pro dalsi klienty obsahuijici: (jsou k dispozici i elektronicky

v pdf ke stazeni na internetu)

01. Vizitky

02. Katalog s typy bytl a texty inzeratu pro dalsi a naslednou spolupraci

03. Bila kniha Infoburzy 402 str., v€etné projektu Rekvalifikace pro lidi

z pracovnich Uradu a ziskani dotaci od pracovnich uradd, a to a) na vytvoreni
pracovniho mista, b) na provedeni rekvalifikace, a c) na mzdu pro zaméstnavani
invalidnich lidi (a tém nasledné nabidka na uzdraveni pres kmenové burky

04. karta klienta do kartotéky referentky pracujici na 2. Pozici v levelu.

05. Modry letdk se 7 mi nabidkami na zhodnoceni penéz (Svérenské fondy
mohou nabizet zhodnocovani penéz fyzickym i pravnickym osobam).

06. Vzorovy zapis ze schlizky s klientem na byt

07.Investi¢ni smlouva pro klienta na byt, investice do mezd na vytvoreni
projektové dokumentace, s tim, Ze se pak projektova dokumentace proda
klientlim na byty za vyssi hodnotu a vytvofi se zisk asi 25% na celkové cené.
Takze kdyz nékdo investuje do mezd asi % celkové ceny, tak jednak ma investici
krytou, a jednak se vydéla to samé, co investoval (tedy 100%). Ale z celkové
trzby dostane jen to, co do toho investoval a navic jen 32%. Rozdélime se, i

s projektantem a s architektem a s osobami provadéjici inZzenyrskou ¢innost a
shanéni vyjadreni orgdnu a organizaci ¢innych v izemnim a stavebnim fizeni.
08. Text dalsi Zakladaci listiny k pristoupeni k jiz zaloZenému Svérenskomu
fondu Pavel Houra.

09. Nabidka pro rodiny na zhodnoceni penéz bud na 6% ro¢né¢, vkladem do
nakupu bytu a jeho pronajimani a inkasovani zisku, nebo na 12% ro¢né, coz je
investice do tzv. ,polského” fondu, kdy se sloZi investice ve stfedisku, koupi se
byt, a do 1 roku se proda pravé druhému fondu. A tim se vytvori zisk.

10. Vypocet uvéru od banky, vypocet splatky hypotecniho uvéru, ale jesté

s uvedenim zapoctu z pronajma z budoucich pfijma, coz nékteré banky délaji.
11. Objednavka na ziskani (VYGENEROVANI NEVRATNYCH 200.000,- K¢). A
vysvétleni celého financniho procesu za podpory videi, nahranych videi



s komentafi, pro moznost si je vicekrat prehrat pro lepsi pochopeni celé véci
pro Ty, ktefi se zrovna nebo nahodou neorientuji v pocetnich ukonech

12. Vysvétleni Svérenského fondu jako trustu. Zakonny vyklad.

13. Letak na obchody s pravy ke zboZi, nebo k nemovitostem (rezervacni
smlouva, budouci smlouva). Postoupeni prava ziskat zboZi nebo nemovitost za
malou Uplatu nebo poplatek. Letak s ndzvem LIDE VYDELAVAJ( LIDEM.

14. Dotaznik 01 — 6 otazek, pro callcentrum, které za uUplatu provede ziskani
potencidlnich klientd. Ale je potfeba jesté klienty dopracovat. K ¢emu se pouZiji
nahrana videa na internetu, prace obchodni referentky na 2. Pozici a prace
finan¢nich poradkyn na zajisténi hypotecniho financovani klientim a prace
obchodniho manazera na smlouvy na rezervacni smlouvy na byt a na budouci
smlouvy na pofizeni bytu.

15. Dotaznik 02 pro rodiny na pokladani otazek a zjiStovani predmeétného zajmu
ve finacnich vécech (nabidkach).

16. Dotaznik 03 reditelky, pro reditele firem ze Seznamu, na pokladani otazek a
zjiS"tovani zajmu o zakazky, o klienty, a o vytvoreni vlastniho svérenského
fondu na financovani do své firmy, v podstaté na vytvoreni malé vlastni
soukromé banky pravé pres soukromé svérenské fondy jednotlivych rodin

z Ceské republiky, ze Slovenska, ale i ze véech dal$ich zemi Evropské unie.

17. PGdorysy vzorového rodinného domu bungalov, ktery by se postavil a
ukazoval jako vzorovy didm Némeckym klientlm, a za klienty by byly realitni
podily na realitnich provizi 60.000 K¢ za 1 klienta.

18. Letak na pofizeni 2 a vice investicnich byt(, se zdpoctem budoucich pfijm{
z jejich prondjmu, takze se byty splati samy.

19. internetova upoutdvaci karta na nabizenou nemovitost — vzor (k vklastnimu
pouziti na Facebook atd., k jejimu Sifeni)

20. Zakladni feditelska nabidka pro rodiny, z. r. 2011, nabizejici kazdé rodiné 5
finan¢nich produktl (1. Rentiérstvi — investice do stroji na praci na podivani
realitnich inzerdt(i za Ucelem ziskani klientl na byty a za né realitni obvyklé
provize, 2. Investice do nakupu bytl a do 1 roku jejich prodeje dalSimu
ztizenému svérenskému fondu 02 na 6% vynosy z prondjmU predmétnych bytd,
3. Mésicni vkladani ostatnich ¢lenskych vklad( do vlastniho druzstva za ucelem
17% zhodnoceni svych ostatnich ¢lenskych vkladu, 4. Investice na ziskavani
dalSich investor(i za odménu za zprostiedkovani zajisténi kontaktd, 5. Investice
do ziskavani dalsich klientd na koupi budoucich nebo koupi stavajicich byt za
odménu 7.500 K¢ z klienta na byt, na 4. Pozici, podle pravidel na rozdélovani
penéz, kdy ovsem klienta seZzenou spolupracovnici na pozici 1, na pozici 2, a
nebo na pozici 3. A odména je nalezici. A smyslem je prave ziskani odmén na
této pozici, ktera zamérné a ucelné nevyzaduje jiz dalsi energii, ale musi mit
doty¢ny lidi pod sebou.



A jesté dalsi desky, s materialy, na vedeni dalSi pobocky v jakémkoli okrese,
tedy pro dalsi klienty, na franchisu, a tyto dalsi desky obsahuiji: (jsou k dispozici i
elektronicky v pdf ke stazeni na internetu)

00. Prehled 7 smluv s pobockou a ocislovani vSech okrest pro jejich prehled
01. Koordinatorska smlouva na odmeény z developerského rozpoctu (néco jako
na staly pausalni a jisty plat, na pfijem penéz)

02. Vzor registracniho formulare do obchodni sité pro dalsi lidi na spolupraci
pod sebe

03. VZOR Smlouva na obchodni zastoupeni na prodej franchisy na investici
150.000 K¢ a zisk 1,000.000 K¢

04. VZOR Smlouva na obchodni zastoupeni na prodej podil( na apartmdanech,
nebo bytd, kdy se sepisuje prihlaska do druzstva, vydava se rozhodnuti o pfijeti
do druzstva a jesté garancni papir, zelena karta, pro pripad ztraty prihlasky do
druzstva rozhodnuti o pfijeti za ¢lena druzstva. Zelena karta ma Cislo emise, a
uvedeni nomindlni hodnoty i hodnoty urok( a datum ke kterému dni budou
vyplaceny uroky.

05. Smlouva na Velkou stavebni francisu, a schéma této franchisy

06. Smlouva na velkou kancelarskou franchisu k vlastnimu svérenskému fondu
07. Smlouva pro ucetni firmu na vedeni Ucetnictvi, a analytickych uctq, cili
stfedisek (stfedisko je analyticky ucet, jak je ucetni definice).

08. Schéma postupovych nalezitosti k porizeni domku, bytu, vétsiho domu

s byty atd.

09. Zakladaci listina na pasivni pfijmy ¢. 26424

10. Zakladaci listina na prijmy ke splaceni zavazku, treba splatek na rodinny
dlim svéfenskému fondu, ale lze vynosy pouzit na splatku jinych zavazkd osoby
obmyslené, nebo jejich rodinnych prislusnikd

11.Vypocet investic na vzorovy diim za 3,000.000 K¢

12. Vypocet investic na vzorovy dim za 4,000.000 K¢

13. Vypocet investic na vzorovy diim za 5,000.000 K¢

14. Vypocet investic na vzorovy diim za 6,000.000 K¢

15. Vypocet investic na vzorovy dim za 7,000.000 K¢

16. Harmonogram, rozpis jednotlivych postupovych krokd, jak callcentrum vold
potenciondlni investory na nabidku vloZeni penéz do nemovitostniho
svérenského fondu, jak posta zajistuje ovérené podpisy jednotlivych klientd, jak
jim posta posild SMS zpravy, aby se dostavili k podpistim na zakladacich
listindch svych svérenskych fond(, kam pak dobrovolné vkladaji své penize na
zhodnoceni pfes dostavani ziskl z ndjm0 koupenych byt( za jejich spole¢né
investicni vklady (orientace prave v téchto procesech a v postupovych krocich



je nesmirné dllezitd). K poloZce je uvedena ve sloupci mésic vyznacenim doba,
mésic, kdy bude proces proveden, vykonan. Sleduje se spole¢né na internetu, a
sleduje osoba obmyslena i spravce a ¢leni dohledové organizace (kdekoli po
svété, pres internet),

ZALOZENI 2 UCTU S PODPISY:
Pozdéji, po dohodé. Viz. Zakladaci listina ke Svéreneckému fondu ID 27420,
vyvésena na internetu.

MAJITEL UCTU: Druzstvo investord

PODPISOVA PRAVA: Ing. Zeniek, spravce Svéfeneckého fondu, a zastupce p.
Petr De Cristofaro.

NAHLED: P. Sdmal

NAHLED: A. Bajto$ova

DOHLED NAD UCTEM: Dohledovou organizaci svéfeneckého fondu je Druzstvo
investor( (svéfenecky fond musi mit podle zdkona dohledovou organizaci).
Zastoupené p. Pavlem Sdmalem.

HARMONOGRAM POSTUPOVYCH KROKU K VYSTAVBE BYTOVEHO

DOMU OBSAHUIE:

1. CAST - ZACATEK

1.1. ZAJISTENI PODKLADU

1.2. PROJEKTOVE PRACE - STUDIE (projektant z Plzné&)

1.3. MARKETING-DOTAZNIKY PO TEL (zajisti callcentrum)

1.4. PRACE FINANCNIHO PORADCE NA SPOLUPRACI — FINANCNI SERVIS

1.5. NOVA INZERCE OD OPERATOREK NA ZPROSTREDKOVANI INVESTORU (texty
inzerce jsou pfipraveny)

1.6. REALITNI MAKLER — INZERCE

1.7. ZAKLADANII KARET

1.8. EMAILY KLIENTUM — p. Ing. Franek

1.9. PRACE S KLIENTY DOMLOUVANI| SCHUZEK SE ZAJEMCI O KOUPI S KLIENTY
NA BYTOVOU JEDNOTKU — PROPOCET HYPOTEKY

1.10. UVERY V HYPOTECNI BANCE, VYRIZENI (zajistuji s nami spolupracuijici
finan¢ni poradci)



1.11 SMLOUVA S PUVODNIM MAJITELEM POZEMKU (budouci smlouva, m@ze
to byt, je to smlouva predbézna a nevyplyvaji z ni Zadné zavazky néco uhradit,
kdyby se projekt nepodafril. Smlouva podle kapitoly €. 43 bilé knihy infoburzy)
ZALOZENI DRUZSTVA INVESTORU

2. CAST HARMONOGRAMU - PRIPRAVA

2.1. SMLOUVY S BUDOUCIMI KUPUJICIMI (JAKO CELNY NOVEHO DRUZSTVA)
2.2. DOPRACOVANI PROJEKTU (za spoluprace se spravci dodavek a jejich
projektanty), uvedeni firem sprdvc(i dodavek do projektové dokumentace, aby
generalni dodavatel stavby védél, komu ma rlizné druhy subdodavek dat

2.3. SMLOUVA O SDRUZENI 2 PRAVNICKYCH OSOB (s novym DruZstvem
investor(, aZz bude mit ICO min. dobu 14 dni)

2.4. STAVEBNI POVOLENI

2.5 SMLOUVA SE STAVEBNI FIRMOU (Velkd Franchisa a pak klasickd Smlouva o
dilo a priloha cenik)

3. CAST HARMONOGRAMU STAVEBNI
REALIZACE,

3.1. GENERALNI DODAVATEL: REDSTAV, spol s. r.o., ve spojeni s Konzulta&ni
spolecnosti, s.r.o. tedy obchodniho Useku slozeného z obchodnich lidi, ktefi se
na praci s klienty obchodni podili a maji na developerském rozpoctu své penize
a jesté penize od stavebni firmy pro dalsi ¢ast lidi pracujici v obchodim uUseku na
pripravé zakazky praci s klienty a nebo provadéjici pripravné prace pro praci

s klienty, at uz administrativni, nebo odborné, nebo grafické, nebo vypoctové
nebo prezentacni a nebo rozvojové (investicné rozvojové, pripravy dalSich
pobocek a dalSich developerskych projektd) ve franchisové spolupraci (2
podpisy, pro zajisténi jistoty, aby se dodavka dostala ke spravcim dodavek,
jistota).

3.2. SUBDODAVATELE: jednotlivé firmy, co zaplatili za spravcovstvi dodavek
nebo ted malou franchisu a spravcovstvi dodavek

PLAN VYDAJU OBSAHUJE POLOZKY:
- dle rozpoctu investi¢ni akce
V zdsadé:

ZDIVO NOSNE: .o eeeeve e eeseveeseeseeeesseseresessssrenens
BET. KONSTRUKCE - STrOP ..cveeeeieiee et et
KROV VCETNE LATOVANI: oo eee e eve e eveeeeve s



STRESNI KRYTINA - tadky betonove : ......cocoveveeeeevveeeeersees
KLEMP. KONSTR. - opl.stfechy v€.okapl : ......cccccevrerereennnne.
ELEKTRINISTAL. - silnoproud - hrubé rozvody : .......ccccueuuueeee
USTREDNI VYT. - hrubé rozvody : ....o.oceeeeeeveeeeeeeeeeeeereenens
VNITRNT PLYNOVOD : oottt
VODA, KANALIZACE - hrubé rozvody : ......ccceeeveevevenrrrereene,
VYPLNE VNEJSICH OTV. - okna, balk.dv., : .occeeevrerereecrreseeeee.
OMITKY VNEIS - fasdda: ....cecveeiveeceeiseeeeceeeee e,
OMITKY VNITRNT ottt
SADROKARTONY : ..ot sevees s e ene e saseens
TRUHLARSKE KCE - vnitfni parapety : .....ccecevveevvereeneenennenns
IZOL. TEPELNE — PUAA © oot tese e seenans
POVRCHY PODLAH - KODEICE & w..oeeeeeeeeeee et
(0] (Y ) 2T
MALBY A NATERY : ..ottt
KOVOVE DOP. KCE — SVBLIKY : cov.vevveeeierceeeee e
PRIPOJKY - kanal.destova,spladkova : .......ccceeveeerevecennenne.
PRIPOJKY - @1EKEIO: covveeeeee ettt et

SOUVISEJICI POPLATKY:

PROJEKTOVA CINNOST, A INZENYRING (sdruzeni 3V): .....

KOORDINACE (pro 3 koordinatory ): .......

FINANCNT SERVIS 1% w.eveeeereeeeeeeeeseee st eee e ss s eeeses e sen e

REALITNI CINNOST & 90.000 K¢ za 1 klienta (pro realitni kancelar)..................
REALITNI CINNOST & 90.000 K¢ za 1 klienta (pro realitni kancelar)..................

ZISK, UROKY, ZHODNOCEN/

ZISK PRO DOHLEDOVOU ORGANIZACI: ... (od 400.000 K¢)
UROKY INVESTORUME: oottt eee e eeess s ese e

UROKY BANCE: <.ttt e eeeeee s eee s e eenenesees

DPH: oottt et ettt eee et ees et een e neeeenens

4. DOHLEDOVA ORGANIZACE:

Ve stanovach druZstva investor( je, Ze pavodni druZstvo déla dohledovou
organizaci na dalSi akci. To je tfeba dodrzet.

Tedy plGvodni sestava (z Unora 2013) kde se fikalo, Ze dohledovou organizaci
tvofi ve fran-chise spojeni Ing. Zenisek a 3 vedouci jiného rentiérského
stfediska, naptl, s 8 dalSimi, co jsou ve struktufe, v MLM obchodni siti)



spojeni Ing. Zeni$ek 3 vedouci jiného rentiérského stfediska (Zenisek, Sdmal a
rentiérka) a téchto 8 tedy tvori spolecné tzv. Kanadskou dohledovou spole¢nost
(struktura MLM).

PFijem za rozpoctu akce pro dohledovou spolecnost: 1% az 10% z obratu (tedy
nechaiji si zisk). Ale musi zisku dosahnout. Tedy koordinatorim seskrtavaji
rozpocet, protoZe co seskrtnou, to jim zUlstava do vyplaty (ve starém druzstvu
investorU je i projektant z Plzné).

PRINCIP: Dohledova organizace dohlizi vSech 200 akci. Aby nebyla uplatitelna. A
ma druhy podpisovy vzor na hospodareni s penézi. Viz plvodni znéni § 20
Obcanského zakoniku. Viz. Bila kniha Infoburzy.

SHRNUTI:

Na prvni vydaje je potreba sehnat penize pod slibem vyssiho zuroceni.

Proti tomu Ize mit prijmy z:

Cinnosti nabizeni rodindm (nase zakladni nabidka nasich produktG pro rodiny)
Cinnosti nabizeni firmam a rodindm (investovani do obchodovani na Forexu

s kombinaci zaruk, garanci vyplyvajici z vynosu za tipy na klienty na prode;j
nemovitosti a nebo na koupi nemovitosti, kdy tyto zdroje pochazeji z prabéziné
¢innosti callcentra).

Cinnosti zprostfedkovani klient(i na byty nebo rodinné domy

Odpovédné osoby:

Ing. Zenisek
pfedseda stfediska ve franchise
a spravce Svéfeneckého fondu



Petr De Cristofaro, Bachweg 3 / CH-9125, Brunnadern SG
Zastupce predsedy stfediska ve franchise
a zastupce spravce Svéreneckého fondu

Dohledova organizace
2. mistopfedseda stfediska ve franchise
a zastupce Dohledové organizace Svéfeneckého fondu

A. BajtoSova

mistopfedseda stfediska ve franchise

za sebe i za klienty pfistupujici k tomu

Svycarskému svéfenskému fondu

(osobam obmys$lenym = tém se vyplaci finanéni plnéni)



